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Pozicija: Stručni saradnik za centralizovanu akviziciju klijenata i partnerstva
Direkcija: Razvoj kanala prodaje i poslovnog modela / Poslovanje sa stanovništvom i malim privrednim 
društvima
Uvereni smo da samo zajedno sa našim zaposlenima možemo da otključamo naš potencijal.
Fokusirani smo na kreiranju rešenja koja su prilagođena individualnim potrebama klijenata kako bismo ostvarili željene rezultate.

Postani deo našeg tima i otključaj svoj potencijal na mestu na kom ostvarujemo bliskost sa našim klijentima, razumevajući svakodnevnicu i izazove sa kojima se suočavaju 
pojedinci, porodice i kompanije. 

Obrazovanje i talenti

PRIJAVI SE

• Dobre komunikacione i prezentacione veštine
• Proaktivnost i inicijativa u radu
• Orijentisanost ka timskom radu
• Dobro poznavanje engleskog jezika (pisana komunikacija i konverzacija);
• Napredno poznavanje rada u MS Office alatima (Excel, PowerPoint, Word);
• Minimum IV stepen stručne spreme ekonomskog ili sličnog profila 
• Analitičnost i sposobnost dobre organizacije;
• Inovativna I kreativna osoba
• Poželjno iskustvo u saradnji sa Retail-erima

Šta mi nudimo?

Mi smo banka koja je usmerena ka nalaženju najboljih rešenja, zato što nam je suština važnija od forme, a otvorena komunikacija ima prednost nad hijerarhijom.
Najlepši pokloni se ne mogu upakovati, i baš zato želimo da naši zaposleni provedu svoj rođendan sa porodicom van kancelarije, kao i da budu uz svoje školarce prvake, za 
srećan početak novog poglavlja. Podstičemo balans, različitosti i zdrav način života, i važno nam je da brinemo o našim ljudima, stoga svi naši zaposleni imaju obezbeđeno 
privatno zdravstveno osiguranje.

Opis posla i odgovornosti

• Preuzima odgovornost za ispunjenje ciljeva relevantnog segmenta;
• Predlaže aktivnosti namenjene akviziciji klijenata i kreiranju dodatnih benefita za klijente
• Učestvuje u aktivnostima za razvoj partnerstva, identifikovanje, razvoj saradnje i realizaciju partnerstva sa kompanijama
• Preuzima odgovornost za pripremu predloga za saradnju sa potencijanim partnerima i njihovim klijentima;
• Preuzima odgovornost za kreiranje predloga u cilju akvizicije klijenata
• Učestvuje u koordinaciji svih relevantnih struktura Banke sa potencijanim partnerima u cilju masovne akvizicije klijenata;
• Učestvuje u praćenju i analizi relevantnih tržišnih trendova i aktivnosti za akviziciju konkurencije;
• Učestvuje u iniciranju i definisanju kampanja;
• Obezbeđuje rad u skladu sa profesionalnim kao i pravnim i grupnim standardima;
• Ostali zadaci po zahtevu neposrednih rukovodilaca.
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